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Geert Jan “Let’s Cash!” Meijer  
 
                                                                                                                        
Slachtoffers van letselschade krijgen bij het Utrechtse bedrijf LetselCash direct 
1250 euro uitgekeerd. Tel daarbij op dat een advocaat op ‘no cure, no pay’-basis 
de gedupeerden bijstaat. Oprichter mr. Geert Jan Meijer: “We doen dit niet uit 
filantropische instelling.”  
   
Waarom gaat een letselslachtoffer naar LetselCash?  
“Ik heb zelf een aantal jaren geleden een aanrijding gehad waar ik whiplashverschijnselen aan heb overgehouden. Zo 
ben ik met letselschade in aanraking gekomen. Het probleem daarbij is dat advocaten vaak een voorschot willen zien en 
dat procedures heel erg lang duren.  
 
Wij nemen het slachtoffer serieus. Als ze zich bij LetselCash melden, worden ze direct beoordeeld door 
letselschadespecialisten. Zij beslissen of het geval in behandeling wordt genomen. In dat geval wordt er direct 1250 
euro uitgekeerd.  
 
Wij dragen de zaak daarna over aan een letselschadeadvocaat die door ons per uur wordt betaald. LetselCash ontvangt 
10 tot 25 procent van de schadevergoeding. Zo is de procedure voor de gedupeerde toch op ‘no cure, no pay’-basis.”  
 
Dus ik stoot mijn teen en kan dan bij Letsel-Cash terecht?  
“Ook daar wordt serieus naar gekeken, maar daarna wordt u wel uitgelegd dat de zaak een haalbare kaart moet zijn. 
Onze belangen en die van het slachtoffer moeten parallel lopen, daarmee voorkomen we Amerikaanse toestanden. We 
doen dit niet uit een filantropische 
instelling. Op lange termijn moet het geld opleveren. Het belang dat de patiënt zijn geld krijgt, is daarmee ook ons 
belang.” En we willen laten zien dat we het slachtoffer serieus nemen.  
 
Hoe houdt u het tot die tijd vol? 
“Tot vorige week hebben we al 200 meldingen gehad waarvan er 75 serieus zijn. Een aantal heeft zijn geld ook al 
gehad. Ook de advocaten worden betaald. Daarvoor is kapitaal opzij gezet. Maar we verwachten dat binnen een jaar de 
eerste zaken al hun revenuen opleveren.” 
 
 
 


